Poszukujemy osoby na stanowisko:

Inzynier ds. Sprzedazy (Doradca Techniczno-Handlowy)

Miejsce pracy:

zachodnia cze$¢ wojewodztwa dolnoslaskiego oraz teren bytego wojewddztwa
zielonogorskiego

lub

zachodnio-pomorskie i wielkopolska

Zakres obowigzkow:

pozyskiwanie zamowien na produkty i ustugi firmy od klientéw z terenu pracy;

promowanie poprzez osobiste kontakty produktéw i ustug firmy.

samodzielne prowadzenie dokumentacji ofertowej

wspotpraca z pracownikami Dziatu Produkcji, Biurem Obstugi Klienta; Dziatu Badawczo-rozwojowego

Oczekiwania:

wyksztatcenie: minimum Srednie techniczne, wyzsze w zakresie technologii mechanicznej i konstrukcji
maszyn; handlowe

doswiadczenie w sprzedazy i znajomos¢ pracy przemystu -mile widziane,
fatwosci w nawigzywaniu kontaktéw i budowania pozytywnych relacji z klientami,
dobra organizacja pracy i duze zaangazowanie w sprawy firmy,

umiejetnosci obstugi komputera ( pakiet MS Office),

prawo jazdy kat. B i doswiadczenie w prowadzeniu samochodu.

Znajomos$¢ rysunku technicznego oraz umiejetnos¢ obstugi programu AutoCAD oraz bedzie dodatkowym
atutem.

Oferta:

zatrudnienie w oparciu o umowe na czas nieokreslony od zaraz;

prace w mitej atmosferze;

wszystkie niezbedne narzedzia do pracy na tym stanowisku (w tym: samochdd stuzbowy, laptop i
telefon komodrkowy);

szkolenia produktowe i handlowe;

wynagrodzenie powigzane z efektami pracy.

Zainteresowane osoby prosze o wysytanie swojej aplikacji zawierajacej CV oraz listu motywacyjnego na adres:

e-mail: b.browarski@chemobit.pl lub org@chemobit.pl

Na przestanych dokumentach prosimy umiescic¢ klauzule o ochronie danych osobowych.
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